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Vertriebsmanager Healthcare (m/w/d) | Sales-Manager (m/w/d) | Key Account Manager (m/w/d)

Gestalten Sie mit uns die Zukunft im Gesundheitswesen.

Als  etablierter  Partner  bieten  wir telefonische  Gesundheits-,  Beratungs- und  Unterstitzungsangebote an, die
die Versorgung verbessern, entlasten und echten Mehrwert schaffen.

Sie bauen Kundenbeziehungen auf, erschlieBen neue Potenziale und treiben nachhaltiges Wachstum im GKV- und PKV-Markt voran.
Unterstltzen Sie unser Team beim Auf- und Ausbau unseres Kundenportfolios ab sofort in Vollzeit oder mit mindestens 30 Stunden.

Was Sie tun

e  Gewinnung neuer gesetzlicher und privater Krankenversicherungen durch zielgerichtete Vertriebsaktivitaten
e  ErschlieBung neuer Markt- und Umsatzpotenziale im GKV- und PKV-Markt

e  Ausbau und Pflege eines belastbaren Netzwerks im Gesundheitswesen

Pflege und Weiterentwicklung unserer Bestandskunden

* |dentifikation neuer Kundenbedarfe und Entwicklung daraus entstehender Geschaftsmdoglichkeiten

e  Reprasentation des Unternehmens auf Kongressen und Branchenevents

e Beobachtung relevanter Markt- und Wettbewerbsentwicklungen zur ErschlieBung neuer Vertriebschancen

Was Sie mitbringen

e  Mehrjahrige Erfahrung im Vertrieb oder in der strategischen Kundenentwicklung - idealerweise im Gesundheitswesen
e  Erfahrung im Umgang mit Krankenkassen (GKV und/oder PKV) und relevanten Marktakteuren

o Ausgepragte Netzwerk- und Kommunikationsstarke sowie Verhandlungsgeschick

¢ Unternehmerisches Denken, Eigeninitiative und hohe Umsetzungsstarke

e  Sicheres und Uberzeugendes Auftreten

e  Flexibilitat und Reisebereitschaft

Was wir bieten

e verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Aufgaben

o flexible Arbeitszeit und gute Weiterbildungsmoglichkeiten

e  eine vertrauensvolle und wertschatzende Atmosphare in einem engagierten Team
o flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und Raum fir eigene Ideen

e einen ergonomischen Arbeitsplatz sowie moderne Arbeitsmittel und IT

e einen zentral gelegenen Arbeitsplatz mit sehr guter Verkehrsanbindung

e einen Mobilitatszuschuss

Wer wir sind

Im Auftrag von Unternehmen und Krankenversicherern férdern unsere medizinischen Coaches seit 2002 die Gesundheit von Mitarbeitern und
Versicherten - heute mit der Erfahrung mehrerer Millionen Kontakte. Unser Angebot reicht von der 24-Stunden-Gesundheitshotline Uber
indikationsbezogene Versorgungsprogramme bis hin zu Spezial-Coachings.

Haben Sie noch Fragen zur Tatigkeit? Dann wenden Sie sich unter 0201 4398-3256 gerne direkt an unseren stellvertretenden Fachbereichsleiter
Vertrieb Patrik Bertsch.

Sie sind interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung und darauf, Sie kennenzulernen.
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